Arrayan Agente Externo.

Arrayan Agente es una unidad de negocios que busca dar las herramientas y oportunidades a
emprendedores con iniciativa comercial, que estén dispuestos a poner en practica sus habilidades
y prospectar clientes para Arrayan Financiero.

Todo en un contexto de libertad horaria total y sin supervisién directa, pudiendo asi complementar
la generacidn de recursos con al vida personal u otras actividades.

Modelo de Negocio.

Arrayan Financiero establece una escala de comisiones por captacién de clientes, las comisiones se
establecen en funcidn de pardmetros claramente definidos de los clientes a captar. Estas variables
dicen relacién con el nivel de ventas y deudores (o clientes de la empresa a captar).

Tramo de venta s
Monto Comisién
mensual en MM$

15y 30 $ 90.000
31y 60 $ 120.000
61y 90 $ 150.000
91y 150 $ 170.000
151y 250 $ 200.000

Adicionalmente, se considera un bono de cumplimiento de $400.000 considerando una captacion
minima de 3 clientes en el mes (se activa incorporando de 3 cliente o mas).

Ejemplo 1: Si se cierran 3 clientes que venden en promedio mensual (6 Ultimos meses) MMS35, el
bono por este concepto seria de $360.000, como se cumple la meta minima requerida de 3 cliente
se le suma $400.000, ingreso total $760.000 liquido.

Ejemplo 2: Si se cierran 4 clientes con venta mensual promedio de MM$152, el bono por este
concepto seria de $800.000, como se cumple la meta minima requerida de 3 clientes se le suma
$400.000, ingreso total liquido $1.200.000.

Ejemplo 3: Si se cierran 1 cliente de venta promedio mensual de MMS$16, mas 1 cliente de MM32
de venta mensual la comisién seria de $210.000, en este caso como no se cumple la meta minima
de 3 cliente, ingresos liquidos $210.000.




Ejemplo 3: si no hay clientes nuevo, no hay pago de comisiones y bonos.

Sobrecumplimiento.

Hay un premio por sobrecumplimiento que se suma al bono por venta promedio de cliente
incorporado.

Ejemplo: Si se incorporan 5 clientes de venta mensual de MMS$35, existe una comision de $600.000,
por el quinto cliente hay un bono adicional de $150.000, mas la activacion del bono de cumplimiento
minimo de 3 clientes de $400.000, lo que implica un ingreso liquido total de $1.200.000.

Bono por sobre e ax
P Monto bonificacion

cumplimiento

5 $ 150.000
6 $ 190.000
7 $ 230.000
Con el objetode 8 $ 270.000
9 $ 320.000
10 $ 400.000

Ingresos por mantencion de Stock de cliente incorporado.

Con el objeto de generar incentivos que implique la mantencidn del cliente con stock, se pagara por
el stock que el cliente mantenga en la cartera por un plazo de un aiflo, como muestra la siguiente
tabla;

Stock - Colocacién

periodo 10 | periodo 11 _|_ periodo 12

$50.000.000 $100.000.000 $150.000.000 $200.000.000 $250.000.000  $300.000.000  $350.000.000 ~ $400.000.000  $450.000.000 ~ $500.000.000  $550.000.000  $600.000.000

Comisién por Stock B 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10% 0,10%

$50.000 $100.000 $150.000 $200.000 $250.000 $300.000 $350.000 $400.000 $450.000 $500.000 $550.000 $600.000
En nimero de clientes aprox. 1,7 33 5,0 6,7 83 10,0 11,7 13,3 15,0 16,7 18,3 20,0
Stock por cliente $30.000.000

*Se descuentan del stock aquellos clientes que se encuentren en estado de normalizacion.

Resumen de composicion de ingresos.

e Comision por cliente incorporado segun tabla de venta promedio.

e Bono por cumplimiento de meta de 3 clientes minimo en el mes.

e Bono por sobrecumplimiento (incorporacién del quinto cliente en adelante en el mes).
e Ingresos por mantencién de stock.



Solo se gana en la medida que existan resultados.

Con 6 meses de cumplimiento el agente externo de captacidén podra postular a la plataformainterna
de la empresa cono los beneficios propios de Arrayan Financiero.

Beneficios Funcionarios de Arrayan.

Alcances Adicionales.

Capacitacion.

Se realizara capacitacién de 3 dias. Tematicas.

Introduccion al Factoring y legislacién.

Prospeccién: herramientas de prospeccion, venta consultiva, mercado objetivo, etc.
Preparacion de comité.

Sistemas.

Herramientas de gestion y software.

Se entregara un notebook en comodato con las aplicaciones y sistemas para desarrollar la tarea.
Comité.

El agente externo debe presentar los clientes potenciales agendando en dos horarios un comité a la
gerencia de Arrayan (martes o jueves de 9:00 AM a 12:00 PM), metodologia de presentacién a
comité se presentara en capacitaciéon pertinente.

Rendicion.

Se podra hacer rendicién $170 por Km recorrido, y previo uso de aplicacion de vistas desarrollado
por Arrayan Financiero (en capacitacion de sistemas se explicara el detalle).



Arrayan Financiero S.A.



